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Resumo: Este trabalho visa identificar as estratégias utilizadas pelo locutor, em entrevistas da
midia impressa, de acordo com seu propdsito comunicacional, para interagir com o
interlocutor. Para isso, buscamos as bases tedricas que fundamentam a concepg¢éo de contrato
de comunicacdo, considerando, sobretudo, os trabalhos de Charaudeau. A partir disso,
procuramos determinar as sequéncias tipoldgicas e também descrever 0 modo de organizacao
discursiva das entrevistas. Os resultados desse trabalho apontam para a predominancia de
sequéncias tipoldgicas argumentativas e expositivas marcando o discurso de divulgacédo
cientifica e também de categorias modais revelando um comportamento enunciativo dos
sujeitos comunicantes.
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Abstract: This paper aims at identifying the strategies used by the speaker, in printed media
interviews, according to their communication purpose, to interact with the listener. For that,
we have searched for the theoretical basis underlying the conception of communication
agreement, considering, mainly, Charaudeau’s work. From this, we have tried to determine
the typological sequences and also to describe the way of discursive organization of the
interviews. The results of this study point to the predominance of argumentative and
expository typological sequences marking the discourse of scientific publicity as well as
modal categories revealing an enunciative behavior of communicating subjects.
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Considerac0es iniciais

Tratar do discurso midiatico € reportar-se a informagdo como ato de linguagem que
implica a producdo de um discurso em uma dada situagdo de comunicagdo, e ndo apenas a
transmissdo de um saber. Como defende Charaudeau (2006, p. 36), a informacao “constroi
saber e, como todo saber, depende ao mesmo tempo do campo de conhecimentos que 0
circunscreve, da situacdo de enunciacdo na qual se insere e do dispositivo no qual € posta em
funcionamento”. Informar é, entdo, uma escolha ndo s6 de contedos e formas, mas também
de estratégias discursivas mediante as quais se pretende influenciar o outro.

E nesse sentido que se fala em contrato de comunicagdo como um jogo que se
estabelece entre os parceiros da troca linguageira e que se compde de um espaco de
estratégias, envolvendo diferentes tipos de configuracfes discursivas, utilizadas pelo sujeito
comunicante, com vistas a alcancar seu objetivo; e também de um espaco de restricdes,
compreendendo as condi¢gdes que ndo podem ser transgredidas, sob pena de ndo haver troca
comunicativa.

E por essa razdo que pretendemos, com este trabalho, lancar um olhar sobre o discurso
de informacdo midiatico, particularmente, de entrevistas da midia impressa, procurando
perceber, sobretudo, as estratégias, por meio das quais o locutor, de acordo com seu propdsito
comunicacional, interage com o interlocutor. Assim, primeiramente, aplicaremos ao discurso
jornalistico o contrato de comunicacdo proposto por Charaudeau (2008), a fim de desvelar o
papel de cada sujeito na producdo do texto das entrevistas. Em seguida, procuraremos
determinar as sequéncias tipologicas presentes e também descrever o modo de organizagéo

discursiva das entrevistas, verificando quais modalidades nelas predominam.
As entrevistas midiaticas e o discurso de informacao

As entrevistas midiaticas apresentam-se como discurso de informacao, por meio do
qual se estabelece um vinculo social para o reconhecimento identitario do sujeito. Assim,
torna-se necessaria uma aproximacao desse discurso, a fim de melhor compreender suas
caracteristicas gerais.

Antes, porém, de centrarmos nossa atencdo na informacgdo trazida pelo discurso
midiatico, cabe lembrar a abordagem feita por Citelli (2001) de que até mesmo sob aquele
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discurso que organiza a linguagem com vistas a pretensa objetividade e imparcialidade, tal
como o discurso informativo, estd subjacente a persuasdo. Para isso, Citelli se reporta a revista
americana Newsweek, gque tinha como slogan aquela que ndo persuade, para afirmar que

mesmo essa revista apresenta implicitamente a persuasao:

Afora querer convencer-nos acerca do conhecido mito da neutralidade
jornalistica, a revista parecia desejosa de exorcisar (se€?) um deménio que
vincula a persuasdo alguns qualificativos como fraude, engodo, mentira.
Deixar claro, nesse caso, uma atitude anti-persuasiva objetiva fixar uma
imagem de respeitabilidade/credibilidade junto aos leitores. Supondo-se que
a revista espelhasse a mais completa lisura, o mais profundo aferramento aos
principios de uma informacdo incontaminada pela presenca de interesses
varios, ainda assim, estaria ela isenta do ato persuasivo? A resposta é nao.
(CITELLI, 2001, p. 5-6)

De acordo com Citelli, o préprio slogan da revista, sob a forma de negacéo, constroi
uma afirmacdo, com o objetivo de persuadir alguém em relacdo aquilo que estd sendo
enunciado: “Isso nos revela a existéncia de graus de persuasdo: alguns mais ou menos
visiveis, outros mais ou menos mascarados.” (CITELLI, 2001, p. 6)

Também Charaudeau (2006) trata dessa questdo. Mas, para isso, 0 teodrico julga
relevante distinguir informacdo e comunicagcdo como nocdes relacionadas a fendmenos
sociais, enquanto midia seria o suporte organizacional capaz de se apropriar de tais nocdes
para integra-las em sua légica econdmica, tecnoldgica e simbdlica. Destacamos a importancia
desta Ultima légica, dada a dominancia semiodiscursiva de nossa pesquisa. De fato, a légica
simbdlica se volta a maneira como os individuos regulam as trocas sociais, na criacdo e
manipulacdo dos signos e, consequentemente, na producdo do sentido.

Assim, todo organismo de informacdo tem por vocagdo participar da construcdo da
opinido publica. Dessa maneira, reconhecemos, tal como Charaudeau, que analisar o discurso
de informacéo veiculado pela midia que, em tese, se define contra o poder e a manipulacgéo,
exige que percebamos a midia sem a ingenuidade que ela se impde.

Segundo Charaudeau, a midia ndo é uma instancia de poder, uma vez que nao pode
ditar regras de conduta, normas, nem mesmo aplicar san¢gdes, como 0 podem a Justica, ou
mesmo, a Igreja. Antes disso, a midia € uma instancia de denuncia do poder. E, nessa
dendncia, embora o jornalista ndo manifeste seu desejo de manipular, o fato de fazer o
destinatario interessar-se pela informacéo trazida, de modo que preste atencdo, ou entdo, que

avance na leitura, ja sinaliza um grau de manipulacao.
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Basta verificar que a midia apresenta aquilo que constroi do espaco publico e isso ja
revela um processo de manipulagdo, uma automanipulacdo. Se considerarmos que informacao
¢, em sua esséncia, linguagem e que a linguagem ndo é transparente ao mundo, podemos
chegar a0 mesmo conceito de Charaudeau: o de midia como um espelho deformante da
realidade social; o de midia ndo como a propria democracia, mas como o espetaculo da
democracia. (CHARAUDEAU, 2006, p. 20)

Assim, Charaudeau define a comunicagdo mididtica como “fendmeno de producao de
sentido social. Mas sem ingenuidade. [...] Nas midias, 0s jogos de aparéncias se apresentam
como informacdo objetiva, democracia, deliberacdo social, denincia do mal e da mentira,
explicagdo dos fatos e descoberta da verdade.” (2006, p. 29)

Dai a importancia de analisar tal discurso, a fim de compreender e explicar como

funciona essa maquina de fabricar sentido para coloca-lo em foco no debate social.

A informacdo midiatica e o contrato de comunicagao

Ao tratar do discurso da midia, Charaudeau reporta-se a informacdo como ato de
comunicacdo. Para ele, informar implica produzir discurso em uma situacdo de comunicacéo:
“A informag¢do é pura enunciacdo” (CHARAUDEAU, 2006, p. 42). E como o discurso
combina as circunstancias em que se fala ou escreve com a maneira como se fala ou escreve,
informar é, como ja dissemos, uma escolha ndo s6 de contetidos e formas, mas também de

estratégias discursivas:

Nenhuma informacdo pode pretender, por definicdo, a transparéncia, a
neutralidade ou a factualidade. Sendo um ato de transacédo, depende do tipo
de alvo que o informador escolhe e da coincidéncia ou ndo coincidéncia
deste com o tipo de receptor que interpretara a informacdo dada. A
interpretacdo se processara segundo 0s parametros que Sdo proprios ao
receptor, e que ndo foram necessariamente postulados pelo sujeito
informador. (CHARAUDEAU, 2006, p. 42)

Por isso, ndo podemos pretender a analise do sentido de um texto, mas sim a analise
dos possiveis interpretativos. Para chegar a essa no¢do, Charaudeau trata o sentido como
resultante de uma cointencionalidade, a qual compreende os efeitos visados pelo produtor, 0s
efeitos possiveis e os efeitos produzidos pelo receptor. A partir disso, ele aponta os trés

lugares de construcao do sentido: o lugar das condic¢des de producéo, o lugar das condicgdes de
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recepcao e o lugar das restricdes de construcdo do produto.

Quanto ao lugar das condicGes de produgéo, podemos dizer que apresenta dois espagos
influenciando-se reciprocamente: 0 espaco externo-externo, que enfoca as condigdes
socioecondmicas da maquina mididtica como empresa e 0 espago externo-interno, que enfoca
as condicdes semioldgicas de producdo. Neste, as praticas discursivas tém de ser orientadas
para os efeitos visados, o que pode incitar os individuos a se interessarem pelas informacdes
difundidas pela midia; naquele as praticas discursivas dos atores da empresa tém de ser
orientadas por efeitos econdmicos.

Em relacdo ao lugar das condicBes de recepcdo, podemos asseverar que também
apresenta dois espacos: o interno-externo, espaco dos efeitos esperados, em que o destinatéario
ideal (alvo) é imaginado pela instancia midiatica como suscetivel de perceber os efeitos
visados por ela; e o externo-externo, espaco em que estd o receptor real (publico); de fato, o
consumidor da informacdo midiatica.

E quanto ao lugar das restri¢cdes de construcdo do produto, entendemos que se trata do
lugar em que todo discurso se configura em texto pela estruturacdo particular de formas
pertencentes a diferentes sistemas semioldgicos. E dessa combinagio de formas que o sentido
depende. A esse respeito, Charaudeau chama a atencéo, como ja dissemos, para a analise de

texto que se constitui na analise dos possiveis interpretativos. Uma vez que,

por um lado, a instancia de producdo s6 pode imaginar o receptor de
maneira ideal, construindo-o como o destinatario-alvo que acredita ser
adequado a suas intengdes e, ao visar produzir efeitos de sentido, ndo tem
certeza se esses serdo percebidos, e como, por outro lado, a instancia de
recepcdo constroi seus proprios efeitos de sentido que dependem de suas
condigOes de interpretacdo, conclui-se que o texto produzido é portador de
‘efeitos de sentido possiveis’, que surgem dos efeitos visados pela instincia
de enunciacdo e dos efeitos produzidos pela instancia de recepgéo.
(CHARAUDEAU, 2006, p. 27-28)

Para bem compreendermos como isso se articula aos modos de organizacdo do
discurso, deter-nos-emos no modo de organizagdo enunciativo que se aplica ao corpus desta

pesquisa.
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O modo de organizacéo enunciativo

Dentre os modos de organizacdo do discurso, 0 modo enunciativo revela a maneira
como 0s protagonistas — e ndo 0s seres sociais, com existéncia real — agem na mise en scéne
do ato de comunicacdo. Enfatizaremos, aqui, tal modo de organizacdo do discurso, ja que ele
marca a posi¢do do locutor em relacdo ao interlocutor, em relacdo ao dito e também em
relacdo a outros discursos.

De acordo com Charaudeau (2008, p. 82), sdo funcdes do modo enunciativo:
“Estabelecer uma relacdo de influéncia entre locutor e interlocutor num comportamento
ALOCUTIVO; revelar o ponto de vista do locutor, num comportamento ELOCUTIVO;
retomar a fala de um terceiro, num comportamento DELOCUTIVO”.

No comportamento alocutivo, o locutor enuncia sua posicdo em relagdo ao
interlocutor, a partir do momento em que age sobre ele (ponto de vista acional), implicando-
Ihe um comportamento. Assim, o interlocutor é solicitado, pelo ato de linguagem do locutor, a
apresentar uma determinada reacdo: responder ou reagir (relacéo de influéncia).

No instante da enunciacdo, o sujeito falante também atribui a si e ao interlocutor
papéis linguageiros de dois tipos: a) o papel de controle, de forca, do locutor sobre o
interlocutor, que ocorre quando o sujeito falante se autoconcede esse papel, impondo ao
interlocutor um fazer/fazer ou um fazer/dizer. Neste caso, conforme Charaudeau (2008, p. 82),
a “imposicao do locutor sobre o interlocutor estabelece entre ambos uma relagdo de forga”; b)
0 papel oposto, ja que o sujeito falante pode-se colocar numa posicdo de inferioridade em
relagdo ao interlocutor, a partir do momento em que mostra ter necessidade do ““saber” e do
“poder fazer” do interlocutor. Neste caso, ¢ produzida “uma solicitacdo do locutor ao
interlocutor, o que estabelece entre ambos uma relacéo de peticdo.” (CHARAUDEAU, 2008,
p. 82).

No comportamento elocutivo, o locutor enuncia sua posi¢cdo em relacdo ao mundo
(propésito referencial) sem implicar, nessa tomada de posicao, o interlocutor. Resulta, assim,
uma enunciacdo cujo efeito é a modalizagdo subjetiva da verdade do proposito enunciado,
revelando o ponto de vista interno do locutor.

Conforme Charaudeau, tal ponto de vista pode ser especificado da seguinte forma:
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- Ponto de vista do modo de saber, que especifica de que maneira o locutor
tem conhecimento de um Propdsito. Corresponde as modalidades de
‘Constatacdo’ e de ‘Saber/Ignorancia’.

- Ponto de vista de avaliacéo, que especifica de que maneira o sujeito julga
o Proposito enunciado. Corresponde as modalidades de ‘Opinido’ e de
‘Apreciagdo’.

- Ponto de vista de motivacao, que especifica a razdo pela qual o sujeito é
levado a realizar o conteddo do Propdsito referencial. Corresponde as
modalidades de ‘Obrigacao’, ‘Possibilidade’ e ‘Querer’.

- Ponto de vista de engajamento, que especifica o grau de adesdo ao
Propdsito. Corresponde as modalidades de ‘Promessa’, ‘Aceitagdo/Recusa’,
‘Acordo/Desacordo’, ‘Declaracao’.

- Ponto de vista de decisdo, que especifica tanto o estatuto do locutor quanto
0 tipo de decisdo que o ato de enunciagdo realiza. Corresponde a
modalidade de ‘Proclamac¢io’. (CHARAUDEAU, 2008, p. 83)

No comportamento delocutivo, o locutor se apaga do ato de enunciacdo e também néo
implica o interlocutor. Ele mostra a maneira pela qual os discursos do mundo (o outro, 0
terceiro) a ele se impdem. Dai resulta uma enunciacdo com aparéncia de objetividade (no
sentido de desligada da subjetividade do locutor) que deixa aparecer no palco do ato de
comunicacdo ditos e textos ndo pertencentes ao locutor.

Conforme Charaudeau, ha, neste caso, duas possibilidades:

- O Proposito se impde por si s6. O locutor diz ‘como o mundo existe’
relacionando-o a seu modo e grau de asserc&o. E o caso das modalidades de
‘Evidéncia’, ‘Probabilidade’, etc.

- O Proposito é um texto ja produzido por outro locutor, e o sujeito falante
atuaria apenas como um relator (que, como sabemos, pode ser mais ou
menos objetivo). Ele relata ‘o que o outro diz e como o outro diz’. E o caso

das diferentes formas do ‘Discurso relatado’. (CHARAUDEAU, 2008, p.
83)

Como podemos observar, a enunciagdo constitui um fendmeno complexo que
evidencia a maneira como 0 sujeito falante se apropria da linguagem e, assim, é levado a
situar-se em relacdo ao seu interlocutor, ao que ele mesmo diz e a0 mundo que o cerca.

Portanto, ndo se pode confundir o modo de organizagdo enunciativo com a
modalizacdo, que constitui apenas uma parte deste fendbmeno complexo: a enuncia¢do. A
modalizacdo torna explicitas, por meio de categorias de lingua, as posi¢des do sujeito falante
nas trés relacdes que ele estabelece: com o interlocutor, com o dito e com o mundo que 0

cerca.
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Os sujeitos no contrato entrevista

A base da Semiolinguistica esta na acdo comunicativa que envolve uma situacao de
comunicagdo, o quadro fisico e mental no qual se encontram os parceiros da troca linguageira.
Tais parceiros sao determinados por uma identidade (psicoldgica ou social) e ligados por um
contrato.

Um tipo de contrato bem interessante € o estabelecido pelas entrevistas da revista Isto
é. A fim de exemplificar a teoria que fundamenta nosso trabalho, escolhnemos duas entrevistas
com cientistas: uma, da area médica, publicada em fevereiro de 2007, que tem como
entrevistado o neurocientista Miguel Nicolelis; e outra, da area socioldgica, em setembro de
2007, que tem como entrevistado o cineasta Silvio Tendler. A partir delas, procuraremos
mostrar as relacfes entre os sujeitos no contrato entrevista.

De modo geral, podem ser assim identificados os sujeitos comunicantes:

EUc 1: o(a) jornalista como produtor(a) do ato de comunicacéo.

EUc 2: o entrevistado como produtor do ato de comunicacdo.

Centrando a aten¢do em EUc1, podemos dizer que o(a) jornalista é responsavel por um
dos polos de producdo da entrevista, do qual podemos abstrair dois subcontratos de
comunicacéo distintos.

Um deles tem como objetivo apresentar o pesquisador (cientista) e possui, como
destinatario, o leitor. Nesse primeiro subcontrato, o sujeito comunicante (EUc) — o(a)
jornalista — constréi uma imagem (EUe), de acordo com sua intencionalidade, de alguém que
tem conhecimento na area e é capaz de retratar dados notaveis da vida do entrevistado. Assim,
é idealizado um leitor (TUd) que se interesse pelo tema e, dessa forma, precisa de informacdes
que Ihe possibilitem compreender o contexto da entrevista.

Quanto a organizacao estrutural desse texto de apresentacdo do entrevistado, podemos
observar que se inicia pelo problema gerador da entrevista (a escassez de recursos para a
pesquisa no Brasil e a consequente perda de pesquisadores para outros paises), como ocorre

na entrevista com Nicolelis:

Driblar a escassez de recursos para pesquisas sempre foi, para os cientistas
brasileiros, uma tarefa tdo desafiadora quanto a de apresentar descobertas.
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N&o por acaso, o Pais perdeu nas ultimas décadas varios cérebros
importantes para nacdes que abriram suas portas — e seus cofres. O
paulistano Miguel Nicolelis é um deles. Ele trocou a Universidade de Sao
Paulo pela de Duke, nos EUA, onde encontrou condicdes que lhe permitiram
desvendar os mistérios do cérebro humano. Uma das maiores autoridades
mundiais da neurociéncia, Nicolelis fez descobertas que servem de base para
a medicina do futuro [...] (CORTES, 2007).”

Ou pela descricdo do entrevistado para se chegar ao problema que ele pretende discutir

(desorganizacdo social e politica do Brasil), como é o caso do texto da entrevista com

Tendler:

Silvio Tendler é um cineasta com curiosa mistura de outsider e campedo de
bilheterias. No Unico intervalo em sua filmografia politica, Tendler fez O
mundo mégico dos TrapalhGes e levou 1,8 milhdo de espectadores aos
cinemas. E o recorde para um documentario no Brasil. Os segundo e terceiro
lugares também sdo dele, Jango e Os anos JK, respectivamente. Hoje, as
bilheterias andam minguadas, mas ele resiste. ‘Nao se pode ter a monotonia
do entretenimento, como se no cinema ndo houvesse espago para a
reflexdo’, defende. Formado em historia, ele discorre nessa entrevista sobre
a desorganizagdo social e politica do Pais, a esperanca numa renovagdo
vinda das periferias e em novas formas de manifestacdo dos estudantes, que
também lhe serviram de tema para um documentario sobre a UNE [...]
(ALVES FILHO, 2007)."

Entretanto, ndo ha apenas esse subcontrato em que o(a) jornalista se constitui em

sujeito comunicante (EUc). O segundo subcontrato em que isso ocorre diz respeito ao

conjunto de perguntas-respostas que organiza todo o texto da entrevista.

No momento em que o(a) jornalista assume o comando da enunciacdo por meio das

perguntas, estd desempenhando o papel de sujeito comunicante (EUc). Assim, idealiza um

sujeito enunciador (EUe), no caso, um narrador condizente com seu projeto de fala, e dois

sujeitos destinatarios: TUd 1, o interlocutor adequado para dar as respostas; e TUd 2, o

interlocutor ideal para a entrevista, aquele que se interessa por aspectos ligados a tematica em

discussao.

A partir das respostas, podemos observar que o sujeito real, TUi 1 (aquele que

2 0O texto integral da entrevista “Os segredos do cérebro” encontra-se disponivel em:
<http://www.istoe.com.br/assuntos/entrevista/detalhe/1236_OS+SEGREDOS+DO+CEREBRO+>.

Acesso em 10 fev. 2015.

" 0O texto integral da entrevista “O mundo do lado de c4” encontra-se disponivel em:
<http://www.istoe.com.br/assuntos/entrevista/detalhe/2320 O+MUNDO+DO+LADO+DE+CA+>.

Acesso em 10 fev. 2015.
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responde, de fato, as perguntas) identifica-se plenamente com a imagem do TUd 1, idealizado
pelo EUc. Desse modo, o contrato pergunta-resposta é aceito.

Por outro lado, ndo podemos garantir a identificagdo completa entre TUi 2 e o estatuto
do TUd 2 (fabricado por EUc). As reacfes do TUi 2, mediante o contrato entrevista, podem
ser variadas: aprovacao, critica, ou mesmo, desprezo pelo material. Ou seja, os TUi 2 — 0s
leitores em potencial — podem construir interpretacbes distintas, em funcdo de suas
experiéncias pessoais, seu conhecimento ou interesse pelo assunto.

No momento em que estd respondendo, o pesquisador, no comando da enunciagéo,
como sujeito comunicante (EUc), vai idealizar um sujeito enunciador adequado ao seu projeto
de fala (EUe) e também dois sujeitos destinatarios: TUd 1, o interlocutor adequado para ouvir
a resposta; e TUd 2, o leitor ideal.

A partir das perguntas elaboradas pelo(a) jornalista, apds ouvir a resposta do
entrevistado, percebemos que o sujeito real, o TUi 1 (aquele que ouve, de fato, as respostas)
identifica-se plenamente com a imagem do TUd 1, idealizado pelo sujeito comunicante como
interlocutor adequado para ouvir as respostas. Assim, a interacdo acontece e o contrato
instaura-se plenamente. Entretanto, aqui também ndo podemos garantir a identificacdo

completa entre o leitor real e o leitor imaginado.
Tipos textuais e comportamentos enunciativos no género entrevista

Entendendo a entrevista como género secundario, no sentido de que advém de uma
situacdo de comunicacdo mais complexa, também consideramos relevante identificar, tal
como Bakhtin (2000), os trés elementos responsaveis pela constituicdo de tal género: o
contetido tematico, o estilo e a construgdo composicional.

Em se tratando do conteddo tematico, podemos dizer que foi exatamente esse
elemento do género que permitiu a identificacdo das entrevistas selecionadas como corpus
deste trabalho. Assim, de acordo com o tema, identificamos duas grandes areas: entrevista da
area médica, ja que se trata de tema associado a saude, e entrevista da area socioldgica, uma
vez que o tema se liga a globalizag&o.

Ja o estilo das entrevistas € caracterizado em fungédo das perguntas do entrevistador e
das respostas dadas pelo entrevistado, ou seja, trata-se de entrevistas informativas, em que

ambos tém o objetivo de fazer-saber, estilo muito comum em entrevistas de divulgacéo
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cientifica.

Quanto a construcdo composicional, podemos dizer que as entrevistas tém em comum
uma organizacao caracteristica, marcada por dois subcontratos: um, composto pelo texto de
apresentacdo do entrevistado; e o outro, pelo par pergunta-resposta, aos quais ja nos referimos
anteriormente. Embora as entrevistas tenham, em certo sentido, uma estrutura comum a todos
0s tipos de eventos em que se realiza, tal género apresenta conteudo tematico e estilo variados.

Considerando também a concepcdo de Marcuschi (2008) em relacdo a
heterogeneidade tipoldgica dos géneros, podemos verificar que, nas entrevistas em questao,
realizam-se dois ou mais tipos textuais. Para o linguista, 0os géneros podem apresentar
sequéncias tipicas de categorias variadas. Dessa forma, na medida em que nomeamos certo
texto como narrativo, expositivo ou argumentativo, estaremos nos referindo ao predominio de
uma espécie de sequéncia de base.

Enquanto as sequéncias narrativas compreendem a enunciados de indicacdo de acoes e
acontecimentos (com verbos de mudanga no passado), acompanhados de indicacdo de
circunstancia de tempo e lugar; as descritivas realizam-se por sequéncias de enunciados de
estrutura simples, com verbos estaticos, de existéncia ou de localizacdo no espaco,
normalmente no presente, acompanhados de caracterizacdo ou de indicacdo circunstancial. As
expositivas, por sua vez, apresentam sequéncias com enunciados de identificacdo de
fendmenos e também enunciados de explicacdo analitica (de ligacdo de fenébmenos) e as
argumentativas se ddo pela presenca de sequéncias de comentario e avaliacdo. Por fim, as
injuntivas apresentam o predominio de sequéncias com enunciados incitadores a agdo. (Cf.
MARCUSCHI, 2002, p. 25-29).

Sdo variadas as sequéncias tipoldgicas presentes nas entrevistas em analise: além de
sequéncias injuntivas, dadas pelas perguntas dos entrevistadores, ha também sequéncias
narrativas, descritivas, expositivas e argumentativas nas respostas dos entrevistados.

Quanto as perguntas feitas pelos entrevistadores, podemos caracteriza-las como
injuntivas, uma vez que se constituem em enunciados incitadores & acdo. E a partir delas que
os entrevistados (Nicolelis e Tendler) exercem seu papel na entrevista.

Trata-se de perguntas, muitas vezes, feitas em uma relacdo direta com a resposta do
entrevistado. Ha situacdes em que o encadeamento entre a resposta do entrevistado e a
pergunta seguinte da entrevistadora causa a impressdo de uma conversa. E 0 que ocorre, por

exemplo, quando Nicolelis estd explicando sobre as experiéncias feitas com animais, e a
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entrevistadora pergunta se funcionaria da mesma maneira nos humanos. Dai em diante, ha
uma série de perguntas e respostas relacionadas a este topico: aplicacdo das pesquisas nos

humanos:

ISTOE — Funcionaria da mesma forma nos humanos?

Nicolelis — Sim. Num primeiro momento, esse trabalho abre
perspectivas para os portadores de deficiéncia fisica. Mas alguns
centros de pesquisa tentam criar ferramentas para potencializar as
habilidades humanas a partir da fusdo de nossa capacidade bioldgica
com a dos computadores.

ISTOE — O que pode surgir dai?

Nicolelis — Qualquer previsao é simples futurologia. O grau de
complexidade dos humanos ndo é o mesmo de um macaco que hoje
nos ajuda nos testes preliminares. Hoje sé temos uma possibilidade de
aprimorar as habilidades humanas: a protese auditiva. Cerca de 100
mil pessoas fazem uso desse chip que “recupera” boa parte da
capacidade do nervo auditivo.

ISTOE — Ento seremos meio maquinas?

Nicolelis — As chances sdo grandes, mas a ideia de ciborgues é
totalmente exagerada. Nossas pesquisas indicam que o cérebro evoluiu
em formas de comunicagéo que extrapolam os limites do nosso corpo,
mesmo com uma capacidade de aprendizado continuo. Se o organismo
humano recebe uma informacdo, acaba se adaptando com os recursos
de que dispde para dar uma resposta a esse estimulo. Estamos testando
em laborat6rio o que aconteceria caso conectassemos 0 cérebro a um
sensor de campo magnético ou de infra-vermelho. A tese é a de que
ele ird se adaptar para interagir. Se isso acontecer, sera uma prova de
que teremos condi¢des de responder a estimulos que ndo se limitam ao
togue ou ao raio de visdo, como as ja citadas ondas eletromagnéticas.

ISTOE — Pode dar um exemplo?

Nicolelis — Poderiamos experimentar a sensacdo de caminhar
em Marte sentados no sofa de casa. Controlariamos naquele planeta
robds cujos sensores mandariam sinais elétricos referentes a
temperatura e pressdo, por exemplo, diretamente para o0s chips
implantados em nosso cérebro. Esses chips recriariam o ambiente
marciano, transmitindo para o ser humano a impressdo de estar |a.
(CORTES, 2007).

Percebemos, pois, por esse fragmento da entrevista da drea médica como as perguntas
funcionam, de fato, como pedido para dizer, o que as identifica como sequéncias injuntivas.
Em todas as respostas, percebemos que Nicolelis atende as solicitacfes da entrevistadora,

assumindo, assim, seu papel na entrevista.

No caso das sequéncias narrativas e descritivas das entrevistas da area médica,
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observamos que elas ocorrem em conjun¢do com uma sequéncia argumentativa ou com uma
expositiva. Um exemplo™ de sequéncia narrativa conjugada com argumentativa esti na
primeira resposta de Nicolelis, quando o neurocientista busca, com a narracdo, apresentar as
acOes realizadas em sua pesquisa, situando-as no tempo (ha dez anos) e no espaco (laboratério
da pesquisa realizada), e, com as sequéncias argumentativas, pretende apresentar enunciados
de avaliacdo (estagio avangado) acerca do proposito referencial (pesquisas sobre o

funcionamento do cérebro).

(1) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA
TIPOLOGICA
ISTOE — O que ainda existe de mistério no funcionamento do | Injuntiva
cérebro?
Miguel Nicolelis — Estamos em um estagio avancado. Argumentativa

H& dez anos, deciframos o tipo de mensagem elétrica enviada | Narrativa
pelo cérebro para movimentar um dos bragos de um macaco.
Depois disso, conseguimos induzir os animais a acionar um brago
mecénico como se fosse um de seus membros de verdade.
Recentemente, demos mais um passo trilhando o caminho
inverso. Enviamos para a mesma regido do cérebro uma
mensagem elétrica que se espalhou e foi entendida a ponto de
determinar movimentos, fazendo o brago de um dos macacos
mexer ora para a esquerda, ora para a direita. Posteriormente,
conseguimos definir tarefas mais complicadas como “mexa para a
esquerda, abaixe e traga essa banana”.
Foi um grande avanco. (CORTES, 2007). Argumentativa
Um exemplo de sequéncia descritiva conjugada com expositiva estd na segunda

resposta de Nicolelis para explicar como o cérebro dos animais recebe as mensagens elétricas
que os fazem executar as tarefas. No trecho da entrevista, podemos notar a sequéncia utilizada
para descricdo do chip, juntamente com a sequéncia usada como enunciado de identificacdo

de fendbmeno (acionamento da musculatura do brago):

(2) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA
TIPOLOGICA
ISTOE — Como o cérebro dos animais recebe esses sinais? Injuntiva

Nicolelis — Por meio de um chip implantado no cortex | Descritiva
motor, a area responsavel pelos movimentos do corpo.

Esse dispositivo espalha a mensagem pelo cérebro, que a
. . Expositiva
decodifica e transforma em um comando motor que aciona a

musculatura do brago. (CORTES, 2007).

™ A partir deste exemplo, segmentamos algumas perguntas e respostas do texto da entrevista e
identificamos a direita as sequéncias tipologicas observadas, para exemplificar os dados de andlise.
I ——
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Ainda sobre a entrevista da area médica, observamos uma recorréncia de sequéncias
expositivas e argumentativas nas respostas dos entrevistados. Todavia, o ndmero de
ocorréncias de sequéncias expositivas (dezoito) é superior ao de sequéncias argumentativas
(onze). Além disso, em quase toda a entrevista, as argumentativas sé aparecem combinadas
com outras sequéncias de base (narrativas, descritivas, ou expositivas).

E o que ocorre quando Nicolelis explica o que pode surgir a partir das pesquisas que
buscam potencializar as habilidades humanas pela fusdo das capacidades biologicas com a dos
computadores. Em sua resposta, hd uma sequéncia argumentativa, marcada por um enunciado
de cunho avaliativo, e uma sequéncia expositiva, combinando enunciado de identificacdo de
fendmeno (grau de complexidade dos humanos) com enunciados de ligacdo de fendmenos
(possibilidade de aprimoramento das habilidades humanas, quantidade de pessoas que se

utilizam de protese auditiva):

(3) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA
TIPOLOGICA
ISTOE — O que pode surgir dai? Injuntiva
Nicolelis — Qualquer previsdo é simples futurologia. Argumentativa

O grau de complexidade dos humanos ndo é o mesmo de | Expositiva
um macaco que hoje nos ajuda nos testes preliminares. Hoje sé
temos uma possibilidade de aprimorar as habilidades humanas: a
prétese auditiva. Cerca de 100 mil pessoas fazem uso desse chip
que “recupera” boa parte da capacidade do nervo auditivo.

(CORTES, 2007).

Por outro lado, na entrevista da area socioldgica, observamos uma recorréncia de
sequéncias argumentativas nas respostas do entrevistado: treze sdo argumentativas; duas,
expositivas. Isso mostra que, diferentemente do que ocorre na entrevista da area médica, o
entrevistado explicita muito mais a opinido que tem em relacdo ao que esta sendo questionado
do que expbe uma informagdo. Mesmo nas perguntas eminentemente informativas, o
entrevistado ndo se furta a emitir opinido, como ocorre no fragmento abaixo, extraido da

entrevista com Silvio Tendler:
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(4) TEXTO DA ENTREVISTA

SEQUENCIA
TIPOLOGICA

ISTOE - O que é globaritarismo, conceito criado por Milton
Santos?

Injuntiva

Silvio Tendler - Ele formulou essa ideia em 2001, no livro
Por uma outra globalizacdo, pouco antes de morrer. E o
fundamentalismo que faz do consumo a grande caracteristica da
nossa sociedade. A economia se ancora nisso.

O mundo estd produzindo muito mais do que a sociedade tem
capacidade de consumir. Esse processo esta levando a destruicéo
do planeta e a desigualdade social. Isso é o globaritarismo: a
imposicdo de padrbes consumistas, inclusive a quem ndo tem
condicdes de consumir. Milton Santos comparou esse fendmeno ao
nazismo e ao fascismo. (ALVES FILHO, 2007).

Expositiva

Argumentativa

Mesmo que, em algumas respostas de Tendler, as sequéncias argumentativas aparecam

combinadas com as expositivas, como atesta 0 exemplo anterior, S&0 muito mais recorrentes

as respostas eminentemente argumentativas:

em levar para as telas?

(5) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA
TIPOLOGICA
ISTOE - O meio ambiente ¢ um tema que o sr. pensa | Injuntiva

Tendler - Sou contra esse terrorismo internacionalista do
tal desenvolvimento sustentavel.

O Al Gore vem com esse filme falando de meio ambiente
(Uma verdade inconveniente), mas o cara ja foi vice-presidente
dos Estados Unidos. Ja poderia ter feito pelo menos um terco
daquilo que ele prega no filme. Ele s6 passa a ter preocupagédo
ecolégica quando vira cineasta? Como vice-presidente nao?
Quero discutir o que é esse tal desenvolvimento sustentavel,
quero saber 0 que vai ser essa terra daqui a 40 anos dentro de um

ponto de vista menos catastrofico, menos terrorista.

Argumentativa

Como podemos ver, nas duas entrevistas, predomina argumentacao e/ou exposi¢éo, 0

gue € muito comum para esse género, sobretudo se considerarmos que se trata de entrevista de
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divulgacéo cientifica, em que o objetivo € justamente este: expor resultados de pesquisas, a
fim de atingir o interlocutor leigo, pela argumentacéo.

Em relacdo aos comportamentos enunciativos, podemos observar que os atos de
linguagem que compdem as entrevistas selecionadas como corpus deste trabalho apresentam
uma proposicdo referencial encaixada num ponto de vista enunciativo do sujeito falante, o que
vai integrar a situagdo comunicativa de tais entrevistas.

Tal ponto de vista pode ser enunciado em relacéo ao interlocutor, em relacdo ao que o
proprio locutor diz e também em relagdo a outros discursos, o que vai configurar o
comportamento alocutivo, elocutivo e delocutivo, respectivamente.

Em se tratando das perguntas com que 0s entrevistadores pretendem agir sobre 0s
entrevistados, a fim de que possam apresentar respostas aos seus questionamentos, podemos
dizer que, por meio delas, os entrevistadores atribuem a si um papel linguageiro daquele que
se coloca em posicdo de inferioridade em relacdo ao interlocutor. A relacdo entre
entrevistadores e entrevistados € de peticdo: neste caso, pedido para dizer. A categoria modal
gue revela esse comportamento enunciativo € a interrogacao, a partir da qual entrevistadores
conferem a si o direito de perguntar e aos entrevistados a competéncia para responder.

Na entrevista da drea médica, sdo dezoito enunciados apresentados sob a categoria da
interrogacdo; na da area socioldgica, sdo treze, o que confirma o comportamento alocutivo da
parte dos entrevistadores e também nos remete a analise das sequéncias injuntivas. Tais
sequéncias correspondem a categoria modal de interrogacdo, uma vez que também sdo
compreendidas como manifestacdo da relacdo de influéncia entre locutor e interlocutor, pois,
na medida em que o interlocutor é solicitado pelo locutor, ele ira apresentar uma determinada
reacdo: a de responder a contento as perguntas feitas.

Por outro lado, quanto as respostas dos entrevistados, percebemos que apenas as
categorias modais de um comportamento alocutivo ndo dao conta da caracterizagdo do ponto
de vista dos entrevistados, visto que, muitas vezes, enunciam sua posi¢do em relacdo ao que
eles mesmos dizem, ou entdo, em relagéo a outro discurso.

Na entrevista da area medica, da parte do entrevistado, s&o nove enunciados sob a
categoria de opinido; quinze, de saber; trés de declaracdo, confirmando o comportamento
predominantemente elocutivo do entrevistado. Nesta entrevista, da mesma forma que notamos
predominio de sequéncias expositivas nas respostas de Nicolelis, também observamos maior
ocorréncia da categoria de saber (quinze, como ja dissemos), sendo que 0s enunciados de
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opinido (nove) aparecem conjugados com os de saber. E 0 que podemos observar no exemplo
abaixo, em que segmentamos as perguntas e as respostas do texto da entrevista e
identificamos as sequéncias tipologicas e as categorias modais, para melhor percebermos a

relagéo entre elas:

(6) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA COMPORTAMENTO
TIPOLOGICA ENUNCIATIVO
ISTOE — O que ainda existe de mistério no | Injuntiva Interrogacéo

funcionamento do cérebro?
Miguel Nicolelis — Estamos em um estagio | Argumentativa | Opinido
avancado.
H& dez anos, deciframos o tipo de mensagem | Narrativa Saber
elétrica enviada pelo cérebro para movimentar
um dos bragos de um macaco. Depois disso,
conseguimos induzir os animais a acionar um
bragco mecénico como se fosse um de seus
membros de verdade. Recentemente, demos
mais um passo trilhando o caminho inverso.
Enviamos para a mesma regido do cérebro uma
mensagem elétrica que se espalhou e foi
entendida a ponto de determinar movimentos,
fazendo o brago de um dos macacos mexer ora
para a esquerda, ora para a direita.
Posteriormente, conseguimos definir tarefas
mais complicadas como “mexa para a esquerda,
abaixe e traga essa banana”.

Foi um grande avanco. (CORTES, 2007). Argumentativa | Opinido

H& também dois enunciados sob a categoria de declaracdo. Em um deles, podemos
perceber um desdobramento para uma variante da categoria de declaragdo: a revelacéo.
Assim, o entrevistado denuncia uma situacdo que revela a falta de incentivo as pesquisas no

Brasil. E 0 que podemos notar no exemplo abaixo:
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(7) TEXTO DA ENTREVISTA

SEQUENCIA
TIPOLOGICA

COMPORTAMENTO
ENUNCIATIVO

ISTOE — O sr. teria conseguido
levar adiante um projeto desse tipo sem
ter saido do Brasil?

Injuntiva

Interrogacdo

Nicolelis — Eu sai do Pais porgue ndo
conseguia espaco e verbas.

As estruturas de fomento federal séo
arcaicas e ndo tém compromisso com a
sociedade. Os agentes acham que sdo
estrelas e se esquecem que sO existem em
funcdo do cientista, que por sua vez
representa a sociedade.

No final das contas, é o contribuinte
guem financia as pesquisas. Nos EUA, o
governo aplica US$ 200 bilhGes em ciéncia
por ano. A iniciativa privada entra com
outros US$ 200 bilhdes. O setor de
tecnologia da informacéo destina mais US$
250 bilhdes. Some tudo isso e terd o PIB
brasileiro.

Quem abre mao da ciéncia perde o
bonde do desenvolvimento. (CORTES,
2007).

Expositiva

Argumentativa

Expositiva

Argumentativa

Declaragdo

Opinido

Saber

Opinido

Manifestando um comportamento alocutivo da parte do entrevistado, ha ainda dois

recomendacdes que podem melhorar uma dada situacao:

enunciados sob a categoria de sugestdo, em que notamos que O entrevistado faz

(8) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA | COMPORTAMENTO
TIPOLOGICA ENUNCIATIVO
ISTOE — Como melhorar as nossas | Injuntiva Interrogacéo
capacidades cerebrais?
Nicolelis — A atividade intelectual é | Argumentativa | Sugestéo

importante.

Vale tudo: ir & 6pera ou ao forré. O
que importa é manter a cabeca ativa em
busca de desafios e prazer. E isso depende
bastante da historia de vida de cada um. A
trajetdria individual das pessoas tem peso
primordial na configuracdo do cérebro.
(CORTES, 2007).

Expositiva

E também o comportamento delocutivo é revelado pela ocorréncia de um enunciado
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sob a categoria de discurso relatado, utilizado com vistas a refutar um ideia difundida acerca

do projeto de autoria do entrevistado:

(9) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA COMPORTAMENTO
TIPOLOGICA ENUNCIATIVO
ISTOE — De onde vem a verba? Injuntiva Interrogacéo
Nicolelis — O orcamento da | Expositiva Saber

construcdo dos prédios era de US$ 20
milhGes. Essa quantia ndo levava em conta o
custo operacional. Ao todo o projeto devera
consumir US$ 35 milhdes. Cerca de 80%
dos recursos vieram do governo americano,
representado por diferentes instituicoes, e
também de fundagbes privadas, como a do
ator Cristopher Reeve. Ha também doadores
particulares. Uma pequena parte veio do
governo brasileiro. Discurso relatado

N& estou tomando dinheiro de
pesquisas ditas importantes do Sul do Pais,
como disseram varios dos nomes mais
relevantes da ciéncia nacional. (CORTES,
2007).

Na entrevista da area socioldgica, observamos como ressaltam as ocorréncias da
categoria de opinido (onze), o que nos faz buscar uma aproximacgdo com a analise ja feita das
sequéncias tipoldgicas, em gque também houve predominio de sequéncias argumentativas. Ha
apenas duas ocorréncias da categoria de saber. Além disso, ha dois enunciados sob a categoria
de declaracédo e trés, de discordancia, o que atesta um comportamento predominantemente
elocutivo da parte do entrevistado. O exemplo a seguir comprova a predominancia da

categoria de opinido na entrevista com Tendler:

(10) TEXTO DA ENTREVISTA SEQUENCIA | COMPORTAMENTO
TIPOLOGICA ENUNCIATIVO
ISTOE - Quais as conseqiiéncias | Injuntiva Interrogacéo

dessa concentracdo de poder midiatico?

Tendler - Acabou a idade da | Argumentativa | Opinido
o Discurso relatado
inocéncia.

Milton Santos dizia que quatro ou
cinco grupos dominam a midia no mundo.

Néo estava falando apenas do jornalismo,

Opinido
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mas também do entretenimento. Como a
industria dos games, por exemplo. As
pessoas dizem que eu sou didatico.

Na minha interpretacdo, didatico é o
cinema americano, que ensina a matar. A
gente fica assistindo a essa violéncia no
cotidiano com uma passividade... A gente
ndo quer falar a verdade: o rei esta nu, essa é
a inddstria de massas. As criangas desde
pequenas se habituam com o conceito de
serial killers a partir dos games. Elas véem
filmes desse tipo. Com as novas tecnologias
¢ possivel misturar personagens reais e
animagdo. Toda essa violéncia que a
sociedade estd vivendo é formada pela
cultura de massas e ninguém discute. Isso
serve de controle social, prega 0 egoismo, a
individualidade, as pessoas deixam de ter

solidariedade.

ISTOE - A classificacdo indicativa | Injuntiva Interrogacéo
poderia ajudar?
Tendler - O grande problema da | Argumentativa | Opinido

classificacdo indicativa seria o despreparo
das pessoas que fazem essa indicacdo. Vou te
dar um exemplo surrealista: meu filme foi
indicado para 12 anos por ter "palavras de
baixo caldo" e "cenas de violéncia". Quem
vé, constata que os palavrbes ndo sdo
gratuitos e a violéncia é de fundo social. Em
plena ditadura fiz JK e Jango, que foram
censura livre. Os dois filmes tém cenas de
violéncia também, tem gente sendo
assassinada nas manifestacGes de rua de 68.
(ALVES FILHO, 2007).
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Além disso, também h& um enunciado sob a categoria de sugestdo, 0 que manifesta o
comportamento alocutivo do entrevistado e seis enunciados sob a categoria de discurso
relatado, comprovando seu comportamento delocutivo, tal como observamos no exemplo
anterior. Essas ocorréncias de discurso relatado nos fazem reconhecer um discurso polifonico,
na medida em que o sujeito comunicante precisa buscar argumentos em terceiros, ora para

confirma-los, ora para refuta-los.
Considerac0es finais

Compreender e explicar o funcionamento de entrevistas da midia impressa, procurando
determinar as estratégias utilizadas pelo locutor para influenciar seu interlocutor, constituiu o
objetivo precipuo deste trabalho.

Em um primeiro momento, a aplica¢do do contrato de comunicacdo de Charaudeau ao
discurso jornalistico nos fez verificar que, na mise en scéne das entrevistas analisadas, ha, pelo
menos, dois sujeitos comunicantes: Euc 1 — o(a) jornalista como produtor(a) do ato de
comunicacéo e Euc 2 — o entrevistado como produtor do ato de comunicacao.

Em seguida, a caracterizagdo do género “entrevista” quanto ao conteudo tematico
permitiu-nos determinar o tema das duas entrevistas analisadas: uma da area médica e outra da
area sociologica. Ja o estilo informativo das entrevistas analisadas associa-se ao fato de serem
entrevistas de divulgacdo cientifica, cujo objetivo precipuo é informar e, entdo, 0s sujeitos
comunicantes exercem seus papéis para atender a esse fim. A construcdo composicional
garante uma organizacdo que € caracteristica de entrevistas impressas: um texto de
apresentacdo do entrevistado e, depois, uma sequéncia de perguntas e respostas evidenciando
0 “jogo” comunicativo entre entrevistador(a) e entrevistado.

Nessa dindmica, pudemos verificar a heterogeneidade tipoldgica das entrevistas, que
apresentam sequéncias injuntivas nas perguntas dos entrevistadores e também sequéncias
argumentativas, expositivas, narrativas e descritivas nas respostas dos entrevistados. No
entanto, observamos o predominio de sequéncias argumentativas e expositivas, 0 que marca a
divulgacdo cientifica, no que diz respeito ao seu objetivo central: expor resultados de
pesquisas para atingir o interlocutor leigo, por meio da argumentacao.

Esse género, no entanto, apresenta um modo de organizacdo do discurso, em que a

proposicdo referencial se encaixa num ponto de vista enunciativo do sujeito falante. Assim,
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percebemos como as categorias modais revelam o ponto de vista do(a) entrevistador(a), que
apresenta, predominantemente, um comportamento alocutivo na encenagdo do ato
comunicativo. No que diz respeito ao entrevistado, pudemos observar a predominancia de um
comportamento elocutivo e também um deslizamento para o comportamento delocutivo, visto
que, muitas vezes, ele enuncia sua posicao em relagcdo a um outro discurso.

Dessa maneira, pudemos observar as estratégias utilizadas pelo locutor para captacao
do interlocutor no jogo discursivo de uma entrevista, compreendendo também que, embora
estejamos diante de um género cuja especificidade (divulgacdo cientifica) aponte para a
visada do fazer-saber, nas duas entrevistas analisadas, isso se conjuga ao ponto de vista de
entrevistados que ndo se limitam a informar, mas que desejam manifestar sua opinido acerca

do que enunciam.
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